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Outras Ferramentas




BARD | Use Case

® SABER QUAL A PROBABILIDADE DE UM CLIENTE PAGAR UMA
FATURA A TEMPO

® SABER QUAIS 0OS FATORES QUE TEM MAIOR IMPACTO NESSA
PROBABILIDADE

® CONHECER OS CLIENTES DE MAIOR RISCO

® OBTER SUGESTOES E ESTRATEGIAS PARA RECEBER A FATURA
A TEMPO DOS CLIENTES QUE SE ENCONTREM EM RISCO DE
INCUMPRIMENTO


https://bard.google.com/

*

Ola de novo

Diga-me em que esta a pensar ou escolha uma opcao.

Compreenda Crie Explore

Significado de uma palavra Lista de compras Dicas para carta de aprese...
Como funciona a tecnologia Perguntas de preparacéo p... Novas frases de uma lingua

Rotinas domeésticas Descrigao do produto Novos desportos

@ As tuas conversas s@o processadas por revisores humanos para melhorar as tecnologias que suportam o Bard. Nao
introduzas nada que ndo gostarias que fosse revisto ou usado.

Como funciona Ignorar

[ | Introduza um comando aqui ¢ )

O Bard pode apresentar informagdes incorretas, inclusive sobre pessoas, por isso, confirme as respetivas respostas. A sua privacidade e o Bard



https://bard.google.com

® CRIACAO DE TABELAS COM 0S DADOS DO CLIENTE SUBSTITUIDOS POR UM ID
® EXPORTAGAO DA TABELA PARA EXCEL

Claro, aqui esta uma tabela de exemplo com os fatores que podem afetar a probabilidade de uma empresa pagar a tempo, usando
empresas em vez de nomes particulares:

Empresa

Empresa
A

Empresa
B

Historico de
pagamentos

Sempre pagou em dia

Sempre pagou em dia,
mas recentemente
teve um contratempo
financeiro

Tamanho
da fatura

€100.000

€200.000

Data de
vencimento
da fatura

19 de cada
més

15 de cada
més

Situacao financeira da
empresa

Tem um historico de
lucros estavel e um bom
fluxo de caixa

Tem um historico de
lucros estavel, mas
recentemente teve um
declinio no faturamento

Tem um historico de

Pontuacao de
crédito da
empresa

Relacionamento entre a
empresa e a outra
empresa

Tem um relacionamento
positivo com a outra
empresa ha muitos anos

Tem um relacionamento
positivo com a outra
empresa ha alguns anos




® SUGESTOES E ESTRATEGIAS PARA AUMENTAR A PROBABILIDADE DE RECEBER A TEMPO.

® CRIACAO DOS COPYS/TEXTOS/SCRIPTS NECESSARIOS PARA CARTAS, EMAILS E
CHAMADAS.

Com base nas informacées fornecidas, a probabilidade do Cliente D pagar uma fatura de €750.000 dentro do prazo € de 40%.

O Cliente D tem um historico de atrasos no pagamento e esta enfrentando algumas dificuldades financeiras. No entanto, tem um
relacionamento positivo com a outra empresa ha alguns meses.

E importante notar que esta é apenas uma estimativa. A probabilidade real de pagamento pode variar dependendo de fatores que nao estdo
disponiveis publicamente.

Aqui estao algumas dicas para aumentar a probabilidade de o Cliente D pagar a fatura dentro do prazo:

» Entre em contato com o Cliente D e verifique se ele tem algum problema em pagar a fatura.
» Ofereca ao Cliente D um desconto ou um prazo de pagamento mais longo.
» Construa um relacionamento positivo com o Cliente D.

» Acompanhe o Cliente D para garantir que ele pague a fatura dentro do prazo. B Exportar para as Planilhas




FRAMER | Use Case

® CRIACAO DE WEBSITE OU LANDING PAGE



https://www.framer.com/ai

KLAP E OPUS | Use Case

® CRIAGCAO DE VIDEOS VIRAIS PARA MOBILE
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https://klap.app/
https://clip.opus.pro/

REMOVE.BG + FOTOR | Use Case

® REMOCAO DE FUNDO PARA PESSOAS OU PRODUTOS
® CRIACAO DE FUNDOS COLORIDOS


http://remove.bg
https://www.fotor.com/

TIKTOK | Use Case

® CLICAR NA FOTO DE PERFIL

o SELECIONAR EXPERIMENTAR AVATAR
o SEGUIR AS INSTRUCOES




